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En esta pdgina, de arriba & abajo:
Vista de la feria.

Gazama.

En I3 pdgina siguiente arriba, de izda. a deha.:
Floreac.

Vicente Martinez y Santiago Gonzalez muy
satisfechos por la asistencia de profesionales
empresas proveedoras.

£n la pdgina siguiente abajo, de izda. 4 dcha..
Ponencia.

£n la Asamblea General se frataron temas &=
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En los ultimos 30 afios, los centros de
Jardineria han experimentado muchos
cambios acordes a la evolucién del sector
en Espana, la AECJ no solo ha sido testi-
£0 sino que ha promovido muchos de
£stos procesos. Uno de los aconteci-
mientos que mas ha cambiado desde su
1985 ha sido
Expogarden, creada para que los centros
de jardineria, socios v proveedores de la
AEC] tuvieran la oportunidad de acer-
Carse y conocerse mejor, gracias a la reu-
mion que anualmente se celebra y en la
que se facilitan los contactos entre direc-
livos, intercambio de experiencias y se
presentan novedades.

primera edicién en

Este afio coincidiendo con el 30° ani-
versario de la Asociacion, el Bilbao
Exhibition Center fue el escenario elegi-
do para acoger este salén entre los dias
7 al 9 de Febrero. El programa como
todos los anos fue apretado, en primer
lugar, se celebrd la Asamblea General,
tramite obligatorio de las Asociaciones
sin fin lucrativo, que retinen a los socios
de la entidad con dos objetivos basicos:
argumentacion de una serie de activida-
des y servicios ofrecidos y contemplados
en un balance y; la presentacién de las
ideas y servicios que se van a ofrecer
durante el 2007 con un presupuesto
propuesto.

Dentro de las propuestas para este pro-
Ximo ano se pueden destacar las actua-
ciones encaminadas al compendio de
informacién sectorial, entrevistas perso-
nales con los propietarios de los gardens,
evaluaciones con las empresas colabora-
doras, 3 nuevas Web, un nuevo formato
de la revista verde es vida, viajes profe-
sionales a Irlanda y Sudéfrica coincidien-
do con la IGCA y un plan formativo muy
completo. Ademads, continuaremos un
ano mas con la formacién de los centros
de jardineria a base de iniciativas como
Metamorfosis, en la que se realizan, junto
a la Oficina Holandesa De Flores v
Plantas, transformaciones reales de las
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secciones de plantas de interior para su
modernizacién y aprovechamiento de la
sinergia con complementos como mace-
tas, abonos o sustratos.

Influencia de la economia en el
sector

Seguidamente, asistieron a una intere-
sante ponencia bajo el titulo “Comercio
Urbano: una Propuesta a la sociedad del
siglo XXI" de la mano de D. Pedro
Campo, que centrd su exposicién en la
economia actual destacando entre otros
aspectos que ‘el comercio es uno de los
principales motores de la gconomia,
las ventas han crecido este dltimo ano
un 5% pero en el contexto actual existe
la capacidad de crecer un 3% mds”.
“n los 1iltimos anos el tiempo dedica-
do a las compras se ha reducido a la
mitad y los clientes prefieren un trato
mds humano y personalizado”. ‘Existe
un awmento de proyectos urbanisticos
en los que se tienen en cuenta la plani-
ficacién de grandes superficies, pero
nadie garantiza la libertad de eleccion
de los conswmidores para elegir el
lugar donde realizar sus compras”,
afadiendo "por gque no preguntar a los
conswmidores si prefieren una ciudad
mds humana donde las compras se
realicen con un placer anadido”.

Seguidamente D. J ulidn Ruiz, destaca-
do empresario del Pais Vasco, expuso los
“Nuevos retos para el corercio urbano”,

Fn esta pagina de arriba a abajo:

Entrega de premios:

Recogidos por Centro de Jardineria Vallés (Sra
Montserrat Barrés), Eiviss Garden (Sr. José
Cléries), Garden Genter Rebolledo (Sr. Roberio
Rebolledo), Garden Bordas Gava (Sr. Joan
Bordas), Palafrugell Garden Center (Sra. de
Francisco Agramunt).

Sra Virginie Gautier Asistente Comercial de
Ritche!

Mrrisine lxradne com asfisrenn de Macefloo
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Reconocimiento a 20 aiios de

is de 60
tentes se desplazaron
facia un conocido restaurante la ciudad
donde tuvo lugar la cena
Aniversario de la Aso




