Bilbao recibio en esta oportunidad a la edicion 2007

de Expogarden, un salén que apuesta

Desde el 7 al 9 de febrero, tuvo lugar en
el recinto ferial de la ciudad de Bilbao, el
BEC (Bilbao Exhibition Centre), Expogar-
den 2007. Una vez més los gardens cen-
ters y los socios adheridos o proveedores
de la Asociacién Espaniola de Centros de
Jardinerfa, AECJ, se reunieron alrededor
de este evento, que pretende facilitar los
contactos entre directivos, intercambiar
experiencias y, por supuesto, presentar la
novedades del sector. La asamblea gene-
ral de la AEC) abri6 el dia, en la que se ce-
lebraron ponencias, y que serviria de abre-
boca para la celebracion de la cena del
30° Aniversario de la asociacion. El miér-
coles 7 se abrieron las puertas de recinto
ferial, posteriormente se celebrd la Asam-
blea General y una ponencia sobre el Co-
mercio Urbano, ofrecida por Pedro Cam-
po y Julian Ruiz, miembros de Cecobi
(Consejo Empresarial de Comercio de Viz-
caya). En la noche se celebrd la cena del

30 Aniversario de la AECJ, ocasion que se
sirvi6 para otorgarle una placa, en agra-
decimiento a su fidelizacién, a siete gar-
dens que llevan mé&s de 20 afios dentro
de la Asociacion. Las placas fueron entre-
gadas por el presidente de la AECJ, Vi-
cente Martinez Balsaldua.

Un exposicion llena de novedades

El jueves se inauguré oficialmente la Ex-
pogarden 2007 con la asistencia de varias
autoridades empresariales locales y, du-
rante todo el dia, los directivos de gardens
y los responsables de compras, pudieron
visitar los distintos stand de las empresas
adheridas. En la zona central del recinto
ferial, se ubicé un espacio destinado a
presentar las novedades de los distintos
expositores, entre los que se encuentran
los viveros y marcas reconocidas inheren-
tes al sector, asi como también nuevas
empresas que se abren camino y gue

por afianzarse

igualmente ofrecieron productos y servi-
cios de interés.

Sello de calidad para las flores

Entre los temas de importancia que se ex-
pusieron, cabe destacar que las plantas y
flores ornamentales de la comunidad ga-
llega tendran un sello de calidad propio,
que las diferenciara en el mercado, asf lo
hizo saber en la inauguracién del evento,
el conselleiro del Medio Rural, Alfredo
Suarez Canal. El sector representa ya el
8,4% de la produccién final agricola ga-
llega y emplea a 500 personas.

Afianzarse en el tiempo

Este afio se han sumado seis centros de
jardineria a la asociacién, sumando, en
la actualidad, a més de ochenta centros
que tuvieron presencia en la exposicién,
ademads de seis centros invitados partici-
pantes. Expogarden se realiza cada afio



desde 2001, y si bien su crecimiento no es
acelerado ni vertiginosos, si lo ha sido la
forma y organizacion que cada vez va to-
mando mas fuerza, afianzandose asi las
fortalezas de la feria, su continuidad, sos-
tenido crecimiento, y un encuentro inelu-
dible para los gue pertenecen a este ambi-
to. Asi lo han hecho saber sus
organizadores, quienes apuestan por re-
forzar sus puntos fuertes, afianzarlos y por
supuesto, potenciarlos.

Hacia la préxima edicion

El viernes, visitaron, de forma libre, el mu-
seo Guggenheim, y después se visito el Gar-
den Center Casa Reina, el cual es conside-
rado el Centro de Jardineria mas grande del
pals Vasco. Cerca de 200 personas pudie-
ron ver las instalaciones recién reformadas
del garden. También se ofrecié un almuer-
zo seguido de un espectaculo para despe-
dir esta edicién de 2007.
www.asociaciongardens.com

La gama ROCALBA
i Salta a la vista




Wl i B ENTREVISTA

"Lo que queremos en Expogarden es ir
perfeccionando lo que hay hasta &l momento

Santiago Gonzalez Soriano
Director de |a Asociacion

Espafiola de Centros de Jardineria.
www.asociaciongardens.com

14 tecnogarden

esde hace varios anos, Santiago
D Gonzélez est4 al frente de la direc-

cion de la Asociacion Espafiola de
Centros de Jardineria. En ella se agrupan a
mas de ochenta Garden Centers a nivel na-
cional. Son casi treinta afios los que lleva
constituida esta asociacion, que se dedica
a defender y representar los intereses pro-
fesionales de sus asociados. Hemos con-
versado con él para saber sus impresiones
acerca de la edicion de Expogarden 2007,
realizada en Bilbao.

¢5e han cumplido las expectativas que
teniais como organizadores?

Realmente se han superado las expectati-
vas. En lineas generales los participantes es-
tan todos muy contentos en todos los sen-
tidos, en como han quedado los stand, en
la distribucion, en la forma de poderlos ver
con facilidad...

De pasar de ser una feria pequeiia, como
ustedes mismos han declarado y ahora
que se nota la profesionalizacion de la
misma ;a qué creen que se debe eso?,
ique han hecho para que crezca?

Lo exige el movimiento que est4 ocurrien-
do dentro de la asociacién, porque antes a
lo mejor eran unas veinte empresas que ve-
nian, era muchisimo mas familiar, esta es la
primera vez, incluso, que se abre una pe-
quefia opcién de hacerla a puertas abier-
tas, hasta ahora era totalmente interno,
ahora hemos ofrecido el que puedan venir
clientes, proveedores que estén interesados
en pertenecer a la Asociacion, por el bien
de unos y de otros: el compartir. Claro, ha
ido creciendo tanto y tanto que, que ha pa-
sado de hacerlo en una pequena sala de un
garden, a pasado a tener un recinto ferial
como el de la feria de Bilbao.

i Hasta cuanto piensan crecer?

Mas que seguir creciendo o que se preten-
de es estabilizarse e ir dominando lo que se
tiene ahora. No ir queriendo ir para arriba
y para arriba para que algo se escape, lo

que queremos en Expogarden es ir perfec-
cionando lo que hay en este momento.

Una de las ciudades que se propone
para la préxima edicion de la exposicion
es en Las Palmas ;qué determina que
sea una ciudad u otra?

Son muchos factores, primero el soporte
econdmico, y ahora hay cambios politicos
en mayo en toda Espana, y entonces va-
mos a ver cual serfa el apoyo del futuro go-
bierno canario para con la celebracion de
la misma.

¢Cual considera que es el punto fuerte
de este encuentro?

Las interrelaciones personales principal-
mente, que permite el contacto directo con
los propietarios.

Y cuél seria el punto débil de la feria?
Que hay demasiadas ferias y muchos sec-
tores, y que la gente no le gusta quedarse
uno o dos dias, 0 muchas horas en un si-
tio.

Como organizadores ;han pensado en
algun cambio para la exposicién del pro-
ximo afio?

Seguir afianzando y ampliando en lo que
vamos percibiendo que podemos hacer, co-
mo ocurrid con las iniciativas emprendidas
el afio pasado, como el tema de las nove-
dades, que este afio ha tenido mas éxito. ..
La férmula en general ya es muy buena,
falta pulir pequefios detalles.

ique beneficios trae a los asociados en-
cuentros como este?

Son personales, el tener un trato como
muy familiar, y supongo si establecen un
contacto aqui primero o reafirman alguno
que hayan tenido, seguramente a la hora
de llamar por teléfono y ofrecer un pro-
ducto y visitar un garden, el trato sera mas
de tl a tU, es un encuentro muy de relacio-
nes publicas, al margen de lo que puedan
ser mas o menos las ventas.



